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Capital: Ciudad de México

Población: 126.705.138

Superficie: 1.964.375 km2

Moneda: Pesos mexicanos 

Paridad: (1 DLL=17,28MXN) (1 EUR=18,53 MXN)

México, situada en América del Norte,

tiene una superficie de 1.964.375 Km2,

por lo que puede considerarse un país

grande.

Su capital es Ciudad de México y su

moneda Pesos mexicanos.

Es la economía número 14 por

volumen de PIB.

https://datosmacro.expansion.com/pib/mexico


Mejores estados para la 
inversión
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www.ampi.org

Forma parte de los bloques 
económicos más importantes 

del mundo.



POTENCIA COMERCIAL

www.ampi.org
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Oferta inmobiliaria por Estado  

www.ampi.org
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Proceso en la compra de un inmueble, tendrá
los siguientes beneficios al ser atendido por un
asociado AMPI:

1.- PRESENTACIÓN: exhibición del producto requerido y seleccionado por el cliente 
(requerimiento previo).

2.- ORIENTACIÓN: En relación a los instrumentos legales necesarios para el manejo de la
operación.

3.- ASESORÍA: para fijar el mejor precio y condiciones de adquisición del inmueble, así como 
en temas de:
a).- OFERTAS
b).- IMPUESTOS
c).- FIRMA DEL CONTRATO DE COMPRA-VENTA
d).- INSTRUMENTOS DE PAGO Y/O LIQUIDACIÓN DE OPERACIÓN.
e).- VERIFICACIÓN DE DOCUMENTOS REQUERIDOS.

4.- TRÁMITES: CON LA NOTARÍA Y ESCRITURACIÓN.
a).- PERMISO Secretaría de Relaciones Exteriores. 
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Modo de operar con colegas de nuestro país
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Al pertenecer a la AMPI es referente que ya pasó por filtros requeridos para poder ejercer la
profesión inmobiliaria. (Sinónimo de confianza)

Manejamos esquemas de referido, para que sea un ganar – ganar al enviarnos un cliente o
viceversa.

Es importante acordar las bases del referido y tener ese acuerdo por escrito sentando las
bases del porcentaje a compartir entre las partes. Fases del seguimiento y retroalimentación
de la evolución del cliente.

Tomar en cuenta que, al momento de estar en el punto de liquidación o pago de ese referido,
sean muy claras las bases acordadas. Considerando impuestos por pagar, tipo de cambio,
costos por transferencias y demás.



Situación del Mercado en México

Fuente Lamudi
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GRACIAS

www.ampi.org
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